
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

創業 個別 ゼミ

しながら

特定創業支援等事業

カリキュラム 

回 テーマ 主な内容 

第１回 【経営】 
「やりたいこと」「できること」

「必要とされていること」 

・自分自身の強みを深掘りする 

・「お客様が必要としていること」を深掘りする 

・お客様が購入に至るまでのプロセスを考える 

・ご自身の理想とするゴールをイメージする 

第 2回 【販路開拓】 
「お客様を探す」「ライバルを

知る」「適切な価格と売り方を

見つける」 

・市場調査と競合調査 
・値段の決め方 

・売るためのしかけづくり 

・どれだけ売ればもとがとれる？ 

第 3回 【人材育成】 
実施体制を明確にする 

・事業の実施体制と雇用以外の選択肢 

・労働保険と社会保険 

・人件費のシミュレーション 

・求人票の書き方の留意点 

第 4回 【財務】 
お金のリスクを減らす 

・シミュレーションで「資金ショート」を避ける 

・収支計画で「赤字」を避ける 

・資金計画でバランスをチェックする 

第 5回 【まとめ】 
事業計画の下書きを作る 

・事業計画作成のポイント 

・具体的なアクションへの落とし込み 

担当講師からひと言 

越山陽子（中小企業診断士 企業・人材育成支援員） 
中小、小規模の商売をする人がたくさんいる環境で過ごし自分自身も小さな会社を立ち上げ雇用を行った経験か

ら、起業する人や経営する人の想いを大切にしたお手伝いを心掛けています。ご受講をお待ちしております！ 

●対象者 台東区で創業予定の方または台東区で創業して間もない方 
●利用料 無料 
●1 回 2 時間 ※第 1 回～第 4 回については次回受講まで 4 週間以上かけての受講後の課題があります 

●開催場所 東京都台東区小島 2-9-18 台東区中小企業振興センター（令和８年夏ごろ改装につき移転予定） 

金曜日

 

 

東京都台東区小島 2-9-18 台東区中小企業振興センター  公益財団法人台東区産業振興事業団  

経営支援課 企業・人材育成担当個別ゼミのお問合せ 

こちらからお申込みください 


